* Dipldme BAC+5 souhaité en économie ou en commerce international
PROFIL + Expérience de plus de 5 ans souhaitée dans le domaine de Ventes ou Marketing
dans un environnement interculturel

» Frangais, anglais et allemand courant

» Savoir gérer une clientele VIP et exigeante

» Connaissances du monde de I'automobile de luxe et ses réseaux de distribution

. « Etre doté d'une culture internationale et pouvoir s'adapter rapidement aux

COMPETENCES changements

» Expérience dans les analyses du marché et du reporting

» Faire preuve de créativité et d'innovation

» Capacité a gérer des conflits et a trouver des solutions

» Compétences analytiques, organisationnelles, flexibilité

» Faire preuve de confidentialité

» Connaissances de Microsoft Office, de SAP et Salesforce

» Garantir la satisfaction client en veillant a la fluidité et coordination du processus de
vente (customer journey)

* Piloter le budget de I'administration des ventes en accord avec les achats et la
finance

» Piloter des projets en interface des équipes internes concernant la planification des

M|SS|0NS véhicules en production, le suivi des configurations et de I'individualisation, et

I'expérience client (& Molsheim et & I'international)

+ Suivre les performances commerciales et soutenir les responsables régionaux afin
d’atteindre les objectifs

» Gérer et optimiser différents processus du service pour |'audit

Postulez avec votre CV et lettre de motivation en indiquant la position ci-dessus et en envoyant votre candidature a recruiting@bugatti.com
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